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El pasado mes de Junio, presentamos nuestra nueva revista "Construcción".
Durante estos meses hemos trabajado para ofrecer un segundo número
que mantenga las expectativas de nuestros clientes. Construcción no sólo
habla de tendencias y diseño a nivel de producto, también quiere ser un
referente para mantenerle informado de todas las novedades internas de
Balaguer.

En este nuevo número queremos presentarle el nuevo espacio que Materials
de Construcció Balaguer pone a su disposición en Can Picafort.
Un espacio donde podrá encontrar todas las tendencias actuales y diseñado
para ofrecer lo último en cuestiones de diseño, tanto en cerámica como
en baño y  decoración. Nuestro trabajo consistirá en poner el color, la
proporción, el equilibrío, la ergonomía y la funcionalidad a su alcance,
consiguiendo diseños que nunca hubiera imaginado. Nuestro equipo de
comerciales le ayudará a diseñar ambientes en los que usted podrá
experimentar cualquier tipo de sensación. En Balaguer creemos que los
espacios deben ser creados para "sentirlos", para despertar sensaciones,
incluso emocionarnos y sabemos que para conseguirlo esperamos verle
pronto en alguno de nuestros puntos de venta.

Jaime Balaguer
Director Gerente

Editorial

Nuestras Marcas

Materiales de Construcción

Ferretería

Arpa Ceramiche
AlcalaGres
Althea
Ariostea
Baños 10
Catalano
Cerasa
Cerámicas Gaya
Chimeneas Fugar
Colorker
Colorker Porcelánico
D´Olivaterra
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Ecopiedra
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Flaminia
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Si desea conocer todas nuestras marcas, visite nuestra web
www.balaguersl.com

Cerámica, Baño y Decoración

Balaustradas Llevant
Bateig piedra natural
Bellota herramientas
Canalon
Catral-Export
Cemex España
Cerámica la Escandella
Emac Complementos
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SCHLÜTER: “DITRA, impermeabiliza y
desolidariza”

Schlüter-DITRA es una lámina de polietileno
con un dibujo cuadriculado en relieve con
forma de cola de milano. El reverso de la
lámina está recubierto por un geotextil.
Utilizada conjuntamente con revestimientos
cerámicos actúa como lámina de
impermeabilización, compensa la presión de
vapor en el caso que aparezca humedad en
el soporte y lámina de desolidarización sobre
soportes críticos.

SCHLÜTER: “KERDI, impermeabilización
flexible”

Schlüter-KERDI es una lámina de
impermeabilización que puede cubrir grietas
y fisuras. La lámina está fabricada en
polietileno flexible y está provista en ambos
lados de un geotextil especial que garantiza
el anclaje de la lámina al adhesivo para la
colocación del recubrimiento cerámico.
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Por Pau Mora - Comercial Técnico

MAPINI: “El ahorro del espacio”

La nueva serie Essencial, con sus nuevos muebles E, aporta una nueva visión en el diseño
de su baño, su contundencia le ayudará a crear unos baños minimalistas y con carácter.
Los muebles con puertas deslizantes ofrecen una solución innovadora y práctica, ya que
la apertura de su puerta ocupa muy poco espacio. Se ofrece con cajones o estantes
interiores. Diseño útil

FORNARA&MAULINI: “Columnas
de granito natural”

“Renaissance” es la búsqueda
extrema de un equilibrio natural
entre la forma y la esencia, una
relación nueva, casi oriental, con
el baño, vividos a través de la plena
comunión de los elementos agua y
piedra. Medidas de 150 y 110 cm,
para poder adaptarse a todos los
ambientes, desde la cabina de
ducha hasta la bañera o las
esquineras. En las tipologías, con
termostato o mezclador. En los
colores, con 15 tipos diferentes de
granitos.

WEBER-CEMARKSA: “Weber-Niv, ejecución de
pavimentos decorativos”

Los productos de la gama Weber-Niv proporcionan
excelente dureza, durabilidad, forma, color y textura,
y reproducen todo tipo de acabados de manera simple.
Su gama es idónea para la ejecución de pavimentos en
centros comerciales, parques, urbanizaciones, aceras,
viviendas, aparcamientos, ... ya que permiten la
posibilidad de obtener múltiples acabados, tanto impresos
como lisos.

para un mueble que no
descuida su interior,
con sus cajones con
cierre suavizado, y sus
prácticas divisiones
interiores, que le
ayudarán a mantener
el orden.
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NUESTROS
PRODUCTOS

A LT H E A  C e r á m i c a

Los rigurosos controles
durante todas las fases de
trabajo, y la atención formal
dedicada al estudio de los
productos hacen que la
producción Althea disponga de
una de las más amplias gamas
de productos cerámicos
existentes en el mercado,
funcionales y sobretodo
capaces de satisfacer todo tipo
de gustos y exigencias,
confiriendo un toque único y
personal al ambiente del baño
que siempre se hace más
rebuscado debido a la nueva
manera de vivir esta parte de
la casa.
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NUESTROS
PRODUCTOS
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MUEBLES NAVAMUEL

NAVAMUEL, garantiza que
s u s  p r o d u c t o s  s o n
e laborados  mediante
procesos que cumplen las
normas mas exigentes de
calidad. La calidad no es
sólo acogerse a las reglas
que establece la norma ISO,
e s t a s  pau ta s  deben
cumplirse y arrojar unos
resultados adecuados a las
exigencias de la norma y a
su vez todo esto debe ser
auditado por una empresa
especializada que juzga de
forma objetiva la calidad en
los procesos de producción.
Es un camino arduo pero
cuyo fin último es ofrecer
a nuestros clientes CALIDAD
CERTIFICADA.
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NUESTROS
PRODUCTOS

BRADSTONE
BRADSTONE le ofrece una gama de
losas,  pav imentos,  muros  y
complementos para construir el jardín
de sus sueños. Elementos de gran
calidad que reproducen fielmente los
matices y texturas de la piedra
natural.

www.sas-sa.es
Piedras para imaginar
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NUESTROS
PRODUCTOS

Hidrobox

En Hidrobox puede encontrar una
amplia gama de elementos de baño,
fruto del diseño y la innovación.
Hemos incorporado a todos nuestros
modelos las últimas tecnologías para
poder transformar el agua en fuente
de placer y bienestar.
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Verni-Prens, s.a. lleva más de
25 años en el sector del
prefabricado de hormigón,
siendo una de las empresas de
mayor peso y con mayor
expansión de la actualidad. Una
de las razones de su éxito se
asienta en que no se ha limitado
a la fabricación de celosías,
balaustres o bloques caravista,
sino que ha sabido ir ampliando
y diversificando su gama de
productos según las necesidades
y preferencias del mercado.

Exponente de ello es su amplia
gama de revestimientos para
pared, los cuales ofrecen una
solución fácil y eficaz a la hora
de crear ambientes o mejorar
el aspecto tanto interno como
externo de nuestros hogares.
A s í ,  mode l o s  como  e l
“Salamanca” (modelo de la
fotografía), el “Marés” o el
“Varadero” nos ofrecen el
acabado y la calidez de la piedra
con todas las ventajas del
prefabricado.

Ahora, con los revestimientos
Verni-Prens, nuestra casa puede
ser la de nuestros sueños.

NUESTROS
PRODUCTOS
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NUESTROS
PRODUCTOS

VIRGINIA EXPERIENCE

Novedad en el gran universo
Jacuzzi®, Virginia Experience nace
de la acertada combinación de la
excelencia técnica de los SPAS
profesionales y el confort inimitable,
que lo convierten en referencia para
el mercado mundial.

Muchos son los detalles que hacen
único este producto:

- el acceso, reproduciendo la orilla
del mar y sin escalones, amplía
considerablemente el espacio
interior al tiempo que lo hace más
aprovechable para la socialización.
- el casco empotrable o panelable
proyectado para adecuarse a
cualquier situación y necesidad.
- la ergonómica lounge para el relax
absoluto.
- la aromaterapia para exaltar los
placeres del olfato.
- los jets con embellecedor de acero
inox, para un diseño más cautivante.
- los dos faros subacuaticos.
- también utilizables como repisas
portaobjetos, las esquinas están
realizadas en TechStone, material
tecnológico que reproduce la
naturalidad de la piedra ofreciendo
no sólo la máxima sugerencia
estética, sino también la garantía
de una solución novedosa y de
altísima calidad, sólida y duradera.

www.jacuzzi.es
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NUESTRO
EQUIPO

“Detrás de BALAGUER siempre hay una persona”

Esta es nuestra máxima, sepa quién es quién en BALAGUER y encuentre siempre
respuesta a lo que necesita.

El éxito de una empresa se debe en gran medida al trabajo que diariamente
desarrollan las personas que la conforman. En BALAGUER somos plenamente
conscientes de tal aseveración y nos sentimos orgullosos de todo nuestro equipo
humano.

En este segundo número de nuestra Revista G construcción queremos presentarles
parte de nuestro equipo del Departamento Comercial, Atención al Cliente y
Logístico, muchos de ustedes ya conocen a la mayor parte de ellos, personas a las
que ustedes saben que pueden recurrir dependiendo de la necesidad que necesiten
resolver.

Nos sentimos orgullosos de poner a su alcance nuestra experiencia y conocimientos
sobre todos los productos, soluciones y servicios que comercializamos en BALAGUER.

No dude en llamarnos o visitarnos, les estamos esperando.

Departamento Comercial
Director Comercial:
Jaime Balaguer 971473036 gerencia@balaguersl.com
Responsable Dep. Técnico / Comercial:
Pau Mora 646085191 pmora@balaguersl.com
Responsable de Tiendas/ Baños y Decoración:
Ainhoa Lezameta 971470969 alezameta@balaguersl.com
Responsable Ferreteria:
Javier Caballeria 646085332 jcaballeria@balaguersl.com
Comercial responsable Materiales de Construcción:
Ana Cárdaba 616651643 acardaba@balaguersl.com
Comercial Responsable Cerámicas:
Antonia Esparza 637499168 aesparza@balaguersl.com
Comercial Tienda C´an Picafort:
Rita Martinez 971851060 cpf@balaguersl.com
Comercial / Decoradora C´an Picafort:
Rosa Llull 971851060 cpf@balaguersl.com

Departamento Atención al Cliente
Director Atención al Cliente:
Antonio Gonzalez 646085236 tgonzalez@balaguersl.com
Responsable de Atención al Cliente:
Isabel Pons 971470969 epons@balaguersl.com
Atención al Cliente Centro C/G. Alzamora:
Yolanda Miranda 971479321 ymiranda@balaguersl.com

Departamento Logística / Compras
Director Logístico:
Antonio Gonzalez 646085236 tgonzalez@balaguersl.com
Jefe de Compras:
Gabriel Fuster 971470969 bfuster@balaguersl.com

Departamento Financiero
Director Financiero
Juan Pericás 971473036 contab i l idad@balaguers l .com

Club Balaguer
Irene García 971473036 igarcia@balaguersl.com
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NUESTRAS
TIENDAS

Materials de Construcció
Balaguer, siempre pensando en
ofrecer un mejor servicio para
sus cl ientes, ha abierto
nuevamente las puertas de su
tienda de Can Picafort. Una
tienda donde usted podrá  hacer
realidad sus sueños.

Nuestro personal  estará
encantado de ayudarle y no dude
en que le asesorarán en todo
momento. Lo mas importante
para nosotros es conseguir que
se sienta especial en los espacios
creados con nuestros productos.
Por que destrás de Balaguer
siempre hay una persona.

descubre nuestra nueva
tienda en Can Picafort
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El pasado 26 de septiembre,
Materials de Construcció Balaguer
inauguró su nueva tienda en Can
Picafort. Para festejar esta nueva
etapa contó con la actuación de
"Agustín, El Casta", que deleitó a
los presentes con su espectáculo.

Inauguración nueva
Tienda en Can Picafort

El día de la inauguración contamos con la
presencia de muchos de nuestros clientes y
amigos. La buena acogida de la nueva tienda
nos anima a seguir mirando hacia el futuro y
trabajar para ayudarle en la difícil tarea de
construir un nuevo espacio.



CONSEJOS
PRÁCTICOS
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¿Cómo?

Consejos de colocación de la teja autoventilada TEDUR5
Por Pau Mora - Comercial Técnico

II INDICACIONES DE FIJACIÓN POR TIPO DE PENDIENTE

1.- Para pendientes inferiores al 40% fijaremos la línea de alero mediante mortero
(según dirección facultativa), tornillo auto taladrante (ref. 5´5 x 38 P16), espuma de
poliuretano, adhesivo o colocando en alero un perfil en “L” de 40 x 40 mm.

2.- Para pendientes entre el 40% y el 70% fijaremos la línea de alero con cualquier
sistema propuesto en el punto anterior pero con la salvedad que esta fijación debe
de realizarse en una hilada de cada cuatro.

3.- Para pendientes superiores al 70% fijaremos todas las hiladas, dependiendo del tipo
de apoyo elegiremos el material de fijación más adecuado indicado anteriormente.

Muy útil fijar un perfil en "L"
en la línea de alero

Calzar la primera hilada 2,5 cm.

Rematar siempre sobre
el solape inferior

Es posible ganar hasta 0,5 cm.
en cada teja en el replanteo longitudinal

X cm X  + 0,5 cm

REPLANTEO: se realizará con material en obra
Longitudinal: deben marcarse líneas maestras por cada fila de tejas

macizar las boquillas Las filas e hiladas exteriores
de un paño se tienen que
recibir con mortero hidrófugo.

Pendientes inferiores a 28% deben tener
impermeabilizado el tablero.

Instalar emboquillando la teja desde atrás hacia
adelante, cuidando que remonte sobre el solape
inferior o solape de apoyo de la teja anterior.

COBIJA CANAL

HILADA

FILA

INSTALACIÓN: se instala por filas o por hiladas, de izquierda a deracha y siempre de abajo arriba.

10.- La Teja se instala por filas o por
hiladas, de izquierda a derecha y
siempre de abajo a arriba.

11.- Tanto las medidas como los pesos
de nuestros materiales son aproximados
y pueden sufrir ligeras variaciones
(UNE-EN 1024 : 1997).

12.- La Teja Árabe no necesita
impermeabilización para pendientes
del 28% o superior.

13.- Para la Teja Greco y Restauración
la pendiente mínima para no
impermeabilizar deberá ser del 25%.

I INDICACIONES DE COLOCACIÓN

1.- El soporte sobre el que colocaremos la Teja debe tener una buena planeidad.

2.- Antes de colocar la primera Teja realizaremos el replanteo de toda la cubierta.

3.- El replanteo transversal de la Teja Árabe debe realizarse a 47´00 de intereje.

4.- En primer lugar colocaremos la línea de alero según marca el propio vuelo de la
Teja y calzaremos la parte delantera de la Teja 2´5 cm.

5.- Deben marcarse líneas maestras por cada hilada de tejas.

6.- Dependiendo del replanteo, la hilera se colocará longitudinalmente o transversalmente.

7.- Sólo se garantiza un color uniforme en el tejado si se mezclan tejas de, al menos,
dos palets.

8.- Debemos emboquillar la línea de alero con mortero o peine de p.v.c.

9.- Debemos emboquillar la cumbrera y limatesa.



La Opinión del Profesional
CONSTRUCCIÓN VS  TECNOLOGIA

En el ejercicio de nuestro trabajo nos
hemos acostumbrado al uso de nuevas
tecnologías que nos ayudan en el desarrollo
de las tareas diarias. Claro ejemplo son el
ordenador y sus respectivas aplicaciones
informáticas o el indispensable móvil.
Aunque a veces tenemos una tendencia
nada saludable de hacer un uso
indiscriminado de tales herramientas en
un intento de ser más eficaces en nuestras
acciones. Se confunden usos, formas y
maneras encontrándonos, en más de una
ocasión, con situaciones insólitas que nos
conducen hacia el efecto contrario a lo
deseado.

Hace tan solo unos días leía en un periódico
local algunas situaciones que pueden ocurrir
cuando no hacemos un uso correcto de las
tecnologías que tenemos a nuestro alcance:
Un compañero explicaba como había
recibido en su ordenador un correo
electrónico de una persona desconocida
que aseguraba haber soñado con su e.mail.
Le pedía efusivamente reunirse con él,
porque suponía que alguna cosa importante
tenían que decirse. Se negó por prudencia.
Al día siguiente vuelve a recibir otro correo
citándole a una entrevista el martes a las
10.30 h, sin esperar un segundo, seleccionó
el mensaje y lo asignó como “remitente
no deseado” y así no recibir más correos.
Al cabo de un tiempo le llama por teléfono
un importante cliente recriminándole que
no se presentase a la reunión que se
concertó y que no respondiese a sus
correos.

Los teléfonos móviles han añadido nuevos
riesgos al mismo tiempo que nos han
facilitado y agilizado el trabajo. Por
ejemplo, se explicaba también en dicho
periódico la situación de un profesor que
al no poder realizar una clase particular
que tenia concertada para el día siguiente,
decidió anular la clase enviando a su
alumno un SMS y recibió como respuesta:
“No son horas de llamar. Queda usted
despedido”. Una semana más tarde, el
alumno le llama por teléfono para
preguntarle tímidamente porque ya no
acudía a darle las clases. Después de hablar,
el profesor entendió que había enviado un
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SMS a un número equivocado y por tanto
había estado despedido por un desconocido.

Son situaciones cotidianas que se basan en
una fe ciega de que esa herramienta
ejecutará correctamente el trabajo, (cierto
es que el SMS se envió correctamente),
pero la forma en como debe efectuarse
ese uso o la interpretación del resultado
dependen del factor humano bajo una
lógica aplastante que no siempre tenemos
en cuenta.

Existe un gran paralelismo entre estas
situaciones y lo que ocurre en nuestra
profesión. En ocasiones podemos caer en
la tentación cómoda de pensar que los
cálculos de una determinada estructura
de un edificio, realizados con los programas
más potentes y vanguardistas tienen una
fiabilidad del cien por cien, aunque la
realidad nos lleva a tener en cuenta otros
factores tanto o más importantes como la
tecnología utilizada, como es el factor
humano, la manera como se ejecutará esa
estructura, la facilidad en el esquema de
forma que minimice los errores, etc... O
como en el caso de la construcción de
cualquier edificio, donde podemos utilizar
un material innovador con unas
capacidades, características y garantías
formidables que desaparecen por completo
cuando dependemos de la correcta
colocación o ejecución del mismo.
Por tanto dependemos en última instancia
del buen hacer, dependemos de la
experiencia adquirida, dependemos de las
buenas intenciones y de las ganas de hacer
bien el trabajo. En definitiva, tenemos las
herramientas, pero en muchas ocasiones
falta ese saber hacer o esas ganas.
Sírvase pues lo expuesto anteriormente
para reivindicar ese buen hacer de la
construcción tradicional frente a la
situación de la construcción actual que se
rige por la ley del camino más corto y más
fácil, dejando de lado la preocupación en
“que las cosas estén bien hechas”
(fundamento de la construcción
tradicional).

Miquel Ángel Oliver Gamundí
Arquitecto



CERÁMICA BAÑO DECORACIÓN

PALMA
Tienda y almacén
C/ Guadiana, 16. Pol. Son Fuster
07009. Palma de Mallorca
Tel: 971 470 969 - 971 476 783
Fax: 971 477 142

Central logística
C/ Gabriel Alzamora, 49
07009. Palma de Mallorca
Tel: 971 470 585
Fax: 971 473 676

Administración
C/ Cala Mitjana, 49 Local A
07009. Palma de Mallorca
Tel: 971 473 036 - 971 471 336
Fax: 971 473 036

CAN PICAFORT
Tienda
Ctra. Sta. Margalida, 5
07458. Ca'n Picafort
Tel: 971 850 651
Fax: 971 850 651


